
スターツコーポレーション株式会社 
06/12/29 

平成 18 年 12 月 13 日講義後のご質問に対する回答 
 

Ｑ１．「ナビパーク」をよく見かけるが、23 時以降～5 時まで最大 900 円と書いてあるが、なぜそうした

のですか？ 

《回答》 
ナビパークでは、２３時から５時までの設定は該当ありません。 
 
＜ナビパークにおける最大設定の意味＞ 
① 利用者に最大料金を設定することで、割安感と安心感（いくら停めても上限あり）を与え、

 利用の促進を図る。 
② 時間最大を設定することで、稼動の低い時間帯の稼動をあげる。 
 Ex.夜間の最大料金を設定することにより、会社の車での帰宅時の利用を図る等。 
 
Ｑ２－① スターツグループは、中国の不動産の現状により、どんな戦略で事業を展開するか。 
又、中国で事業を行うのに、有利なことと不利なことは何ですか。 

《回答》 
まず初めにスターツの海外事業は「海外に進出している日系企業」を対象としています。 
主な事業内容は下記の通りです。 

１．駐在員の住宅の賃貸仲介及び管理 
２．オフィス・工場・店舗等の賃貸・売買仲介 
３．社宅の借主（管理）代行業務 
４．不動産の運営管理（ＰＭ業務） 

 
戦略としては、当然日系駐在員が多い地域、増えている地域がターゲットです。 
中国で進出しているのは上海・香港・広州です。北京も準備中です。 
 
中国で行うことで有利なことは日系駐在員が急増していること。 
マーケットが拡大していること。 
不利なことは、商慣習がかなり違うこと、様々なリスクが大きいこと。 
他に対してアピールできることはズバリ、ネットワークです。 
日本の本部はもちろんのこと他のエリアへの転勤にも対応可能である。これが最大の強みです。

 
Ｑ２－② 最後に、スターツグループ は、プロパティマネジメントに対して他者に対してアピールできる

ことは何ですか？ 

《回答》 

・プロパティマネジメント（以下ＰＭ）＝リーシング（住居・オフィス・商業）+管理（総合）

を前提として、「募集」と「管理」の柱を持ちつつ、ＰＭ業務を全国対応でかつ、日本橋で集

約しアセットマネージャーへ報告していること。 

 
・人材としては、募集・管理の両面の経験者（現場育成）が多いので、ＰＭとして求められる

高い要求にも対応できる組織になっていること。 
以上 


